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» Lograr una Vision Unificada
' + & compartida por todos |os usuarios
= ¢ integrada (Datos, Imagenes, Documentos, E-mail)

¢ e rapido acceso
« facil de manejary agil de ejecutar

. Disciplinar la Actuacion de los Comerciales
ﬁ ¢ dotarde plataforma sobre |a gque actuar
# establecer reglas comunes
# ahorrar tiempo
« Desarrollar Nuevas Posibilidades
¢ Dase de conocimientos de los comerciales
% + historial de relaciones con los Clientes

¢ rentabilidad v politica de precios
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"Repositorio Central”

Documentacion de la fuerza de Yentas
oficina Tecnica

Archivo

Addministracion

SErencia

"Enciclopedia de Marketing”
+ ‘entas, FEentabilidad y Eeneficios
+ Froductos y Precios
+ ompetencia

+ Calficaciony Recomendaciones

Herramientas de Integracion
+ Base de Datos documental (nueva vy existente)

+ [ntegracion Componentes (Scanners, Mavegadores,

Agendas, etc)

+ Herramienta de Interface
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Automatica
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Cligrtes
Productos -

[ ZGenerador e R __ : ::...:
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Presupuestos T paz4ss Actividad, Instalaciones
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CISPYME.S. L. g : :
zestion de Felaciones con Clientes

| Ciclo comp leta

Gestion Documentos it

| Almacsnamients . Bu5c_ar_
i izado: « Imprimir
jerarquizado Stk
: * Rewigar
Entidad | = Archivar
Tema R i |
Feunto MNuevas Herramientas

Tratamierto de [magenes

/ﬁ\ zestor Base Datoz Documertal

Hotas rapidas

HEER Nusvas Herramientas
Documentos EXCEL

Motas E-mail

Imagenes (cualquisrtipa) Integracion con M 3-Office

ce|

Citlook
Baze Relacional de

Indices de Documentos
Transparente al Usuano
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CISPYME.S. L. g : :
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Integrar y Presentar

Base Datos de _tf;llla;rrt g
Base Datos de Productos
Hiztaricoz detallados

Interfaz personalizack:

Serwidor REG 400 0 Clieme VB

L R Herramiehia estandar

AR

J-Hﬁtﬁmﬂsr:ﬁmlﬁaﬂ

Tratamiento de Imagenes

Gestor Base Datos Documental

Herramienta estandar

Matas rapidas Integracion con MS3-Office
Docume ntos MIORD

Documentos EXCEL
Motas E-mail

Imagenes (cualquier fipo)




